
以下の質問について、ご記入ください。
創業について（ 創業予定 ・ 未定 ・ 創業済 ）［創業済の方は事業所名（　　　　　　　　　　 ）・創業年月日（　　　　年　　月　　日）］
創業予定の方への質問
  ●  創業時期（ １年以内予定    /    ２～３年後予定    /    未定    ）
  ●  予定業種（  製造業  ・  小売業などの流通  ・  飲食  ・  サービス  ・  その他   ）
　　　　　［主な取扱品 :　　　　　　　　　　　　　　　　　　　         　　　　］
  ●  従業員（パート・アルバイトを含む）の雇用予定の有無 ： （   有   ・   無   ・   家族のみ   ・   未定   ）

名前

住所

電話　　　　　　　（　　　　　）

性別

現在のご職業

E-mail

年齢男       ・     女 才

問い合わせ先・申込先

令和8年度 ちちぶ創業塾 参加申込書

●秩父商工会議所   TEL0494-22-4411   FAX 0494-24-8956   mail: info@chichibu-cci.or.jp
●荒川商工会　　   TEL0494-54-1059   FAX 0494-53-1016   mail: info@sobanosato.or.jp
●西秩父商工会　   TEL0494-75-1381   FAX 0494-75-1382   mail: info@nishichichibu.or.jp　
●皆野町商工会　   TEL0494-62-1311   FAX 0494-62-4444   mail: minano@syokoukai.jp　
●長瀞町商工会　   TEL0494-66-0268   FAX 0494-69-1030   mail: nagatoro@syokoukai.jp

9月16日水

9月24日木

9月30日水

10月7日水

10月14日水

「ずっと続く事業」を始めるために

マーケティング
“売れて儲かる”仕組みを考える

事業をもっと具体化できる数字の話

私の事業計画を磨き上げよう

事業計画発表会

①創業ってなんだろう・創業に役立つポイントとは
②「初めの一歩」はどうすれば?
③起業手続きの円滑な進め方
①売れる仕組みのつくりかた
②お客様はどんな方?ターゲットを明確にしよう
③値上がり時代に対応できる価格設定
④雇用と人材育成のポイント

①質問を想定して計画を磨こう
②事業の特徴（セールスポイント）を「しっかり」書こう
③思いが伝わるプレゼン方法

①売上見込みの作り方（販売計画）
②～”ちゃんと”稼ぐ～ いくら売ったら合格点?（収支計画）
③いくらあったら始められそう?（資金計画）
④手元のお金を管理しよう（資金繰り・様々な資金調達）

①自分のプランを伝えよう
②夢を叶える行動計画

日程 テーマ

カ
リ
キ
ュ
ラ
ム

　ちちぶ創業塾に5回中4回以上出席された方には特定創業支援事業の「証明書」が発行されます。
　「証明書」の発行を受けた方には下記のようなメリットがあります。
①創業者向け信用保証枠が、創業6か月前から利用可能になります。ただし融資の際には別途審査があります。
②会社設立時の登録免許税が半額に軽減されます。
　株式会社：資本金の0.7%→0.35% （最低税額 15万円→7.5万円）
　合同会社：資本金の0.7%→0.35% （最低税額  6 万円→ 3 万円）
　合名会社・合資会社：1件につき 6 万円→ 3万円

お近くの商工会議所・商工会にお申し込
みください。FAXがない場合はメール・
電話でのお申込みも受付けています。

※内容は一部変更になる場合がございます。※各回とも、1～2回の休憩をはさみます。

※ご記入頂きました個人情報は慎重に取り扱い、本セミナーの運営・管理、その他情報提供のみに使用いたします。
※定員超過などでお申込みをお受けできない場合のみ、ご連絡いたします。あらかじめご了承ください。
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QRコードからも申込みできます


